¢ENTONCES QUIERES FORMAR TU PROPIO NEGOCIO?

activos

los recursos econémicos de un negocio,
incluyendo los productos en su inventario, los
muebles de oficina e insumos comprados para
eso, y cualquier marca y derechos de autor del
que es duefo.

Engranajes

Costos de los productos vendidos
(C.O0.G.S. como sigla en inglés que
significa Engranajes) son los costos
directos atribuibles a la produccién de
productos vendidos en una compafia.

responsabilidac

deuda acumulada por un negocio en el camino de su
comienzo, crecimiento y mantenimiento de sus
operaciones, incluyendo prestamos bancarios, deudas de
tarjetas de crédito y dinero adeudado a vendedores y
fabricantes de productos.

el movimiento general de fondos en tu negocio
cada mes, incluyendo ingresos y gastos.

balance fina

el monto total que un negocio ha ganado o
perdido a fin de mes.

punto de equilibrio

el niumero de ventas brutas que tu negocio necesita para cubrir tus gastos y generar una pequefia
ganancia. Este es el punto en que tu ingreso es exactamente igual a tus gastos.

G&P

para mantener la salud financiera, un negocio
deberia tener ganancias regulares que exceden
sus perdidas. Una planilla de ganancias &
perdidas (G&P) le ayudara evaluar.

pro-forma

una planilla borrador de ganancias & perdidas
que es basada en las proyecciones y
suposiciones razonables. Nuevos negocios
frecuentemente preparan de forma detallada
proyecciones de ingresos & gastos pro-forma
de sus primeros 3 afios de operaciones como
forma de demonstrar la viabilidad financiera de
sus modelo de negocio. Para los negocios
existentes, proyecciones y pro formas son una
buena manera de desarrollar planes 'y
presupuesto de largo plazo.

10 términos claves que cada trabajador-
dueiio deberia conocer.
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